List Prezesa Zarzadu do Akcjonariuszy

Szanowni Akcjonariusze,

Przedstawiamy Panstwu raport roczny z dziatalnosci Grupy Kapitatowej Wittchen S.A. (,Grupa”) oraz
spotki Wittchen S.A. (,Spotka”) za 2023 rok.

W ubiegtym roku umacnialismy naszg pozycje na rynku krajowym i na rynkach zagranicznych.
Ekspansja miedzynarodowa pozostaje jednym z naszych priorytetdw. Sprzedaz na rynkach
zagranicznych wygenerowata w ubiegtym roku ponad jedng pigtg przychodéw. Na koniec 2023 roku
bylismy obecni w 23 krajach Europy.

Rozwdj zagraniczny Grupy Wittchen wspierany byt w ubiegtym roku inwestycjami we wiasne sklepy
internetowe, a takze tradycyjne salony uruchamiane poza Polskg. OtworzyliSmy salony stacjonarne
marki WITTCHEN w Rumunii oraz Stowacji, a takze kolejny juz salon (outlet) w Czechach. Oznacza to,
ze poza Polskg Grupa prowadzi juz sprzedaz poprzez 22 salony wiasne lub franczyzowe. Wcigz
najwiekszym pojedynczym rynkiem pozostaje dla nas Polska, gdzie w minionym roku odnotowalismy

wzrost sprzedazy o ponad 15% r/r.

Kanat e-commerce, czyli sprzedaz poprzez wtasne sklepy internetowe oraz platformy marketplace, jest
waznym obszarem, w ktérym widzimy gtdwny potencjat dalszego rozwoju. Sprzedaz on-line przyniosta
Grupie ponad 50% skonsolidowanych przychodéw w ubiegtym roku. £acznie odnotowali$my ponad 467
min zt skonsolidowanych przychodéw, co stanowi kolejny rekord w historii Grupy. Oznacza to wzrost o

15% w poréwnaniu z 2022 rokiem, rowniez niezwykle dobrym dla Grupy Wittchen.

Taki wzrost przychoddw byt mozliwy m.in. poprzez state odswiezanie i dostosowywanie naszych kolekgc;ji
produktowych do trendéw i oczekiwan klientéw, ale takze poprzez odpowiednie ksztattowanie dziatan
marketingowych, polityki cenowej i zarzadzanie promocjami. W 2023 roku odnotowaliSmy wzrost
sprzedazy w kategorii walizek i bagazu, ktéra miata 52-proc. udziat w naszej fgcznej sprzedazy.
Jestesmy jednym z lideréw w tej kategorii na polskim rynku. Pozycja rynkowa i pozytywne postrzeganie
przez klientéw potwierdzone sg tez branzowymi nagrodami. Po raz kolejny zajeliSmy 1. miejsce w

kategorii ,Moda i dodatki” w rankingu najbardziej zaufanych sklepéw internetowych wg Ceneo.

Wzrostowi sprzedazy towarzyszyto utrzymywanie wysokiej marzy brutto na sprzedazy, ktéra w 2023
roku wyniosta 63,5% i byta wyzsza o 0,5% punktu procentowego niz rok wczesniej. Byto to mozliwe
m.in. dzieki stabilizacji cen transportu, w tym kosztéw frachtu morskiego, spadku kursu USD, ale takze
intensywnemu dazeniu Grupy do statej optymalizacji kosztéw zakupoéw. Grupa troszczyta sie réwniez o
zapewnienie wlasciwego poziomu cen sprzedazy, co przekladato sie na wywazong polityke dotyczgca

przecen.

Rok 2023 przynidst rowniez dynamiczne zmiany, z ktérych szybko wyciggaliSmy wnioski i wdrazalismy
je w zycie. W drugiej potowie roku caly rynek odnotowat wyrazne pogorszenie nastrojow

konsumenckich, w potgczeniu z utrzymujaca sie silng presjg inflacyjng. Reagowalismy szybko i



zdecydowanie, dokonujgc przeglgdu kosztéw w ramach catej Grupy i wprowadzajgc dziatania
zwiekszajgce efektywno$¢. Bacznie przygladaliSmy sie rowniez kosztom sprzedazy online i marketingu,

starajgc sie je zoptymalizowac.

W efekcie wynik EBITDA Grupy Wittchen w 2023 roku siegnat 106 min zt, a skonsolidowany zysk netto
przekroczyt 61 min zt. Grupa utrzymuje ponadto bezpieczny poziom zadtuzenia oraz osigga pozytywny,

stabilny cash-flow z dziatalnosci operacyjne;.

Uwaznie, ale i z ostroznym optymizmem, obserwujemy wydarzenia w pierwszych miesigcach 2024 roku.
W tym roku Grupa ponownie stawia sobie ambitne cele, planujgc m.in. utrzymanie dwucyfrowego tempa
wzrostu sprzedazy. W styczniu uruchomiliSmy wiasny e-sklep w Austrii. Zamierzamy takze otworzyc¢
kolejne sklepy stacjonarne, w Niemczech i w Austrii, coraz Smielej stawiajgc kroki na rynkach Zachodniej
Europy.

Dziekuje wszystkim inwestorom za dotychczasowe zaufanie i zapewniam, ze jako Prezes Zarzgdu nie

ustaje w wysitkach, by zwiekszaé warto$¢ Grupy, z korzysciag dla wszystkich akcjonariuszy.

Z powazaniem,

Jedrzej Wittchen



