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Grupa Wittchen: celem wzrost sprzedazy i poprawa efektywnosci

W pierwszym kwartale 2024 roku Grupa Wittchen osiggneta 93 min zt przychodéw,
poprawiajac jednoczesnie marze brutto na sprzedazy, ktéra wyniosta 63,8%. Grupa
kontynuuje ekspansje zagraniczng, wzmacniajgc rozpoznawalnos¢ marki w Europie
Zachodniej. Jednoczesnie podejmuje dzialania, majgce na celu poprawe rentownosci
na poziomie operacyjnym w kolejnych kwartatach. Podtrzymuje takze cel wzrostu
sprzedazy w calym 2024 roku.

W pierwszym kwartale tego roku przychody Grupy Wittchen wyniosty 93 min zt i byly 0 3,5%
nizsze niz w bardzo dobrym pod wzgledem sprzedazy pierwszym kwartale 2023 roku, gdy
obserwowano wcigz mocng krajowg konsumpcje, dodatkowo wspierang popytem ze strony
przebywajgcych w Polsce klientow z Ukrainy. Marza brutto na sprzedazy w omawianym
okresie siegneta 63,8% (+0,8 p.p.). Zysk netto w pierwszym kwartale br. wynidst natomiast 4,9
min zt wobec 10,1 min zt w analogicznym okresie 2023 roku. Wyniki Grupy znajdowalty sie pod
presjg rosngcych kosztéw operacyjnych, w tym m.in. wynagrodzen, kosztéw sprzedazy
internetowej na platformach marketplace oraz kosztéw logistyki zwigzanych ze znaczgco
wiekszg liczbg obstugiwanych przesytlek w sprzedazy on-line. Negatywny wpltyw na
zaraportowany wynik netto miaty takze wyzsze r/r koszty finansowe (netto) zwigzane
z réznicami kursowymi.

— Analizujgc nasze wyniki rok do roku, nalezy mie¢ na uwadze z jednej strony efekt wysokiej
bazy z pierwszego kwartatu 2023 roku, a z drugiej — obecne pogorszenie ogoélnej koniunktury,
przekiadajgce sie na spowolnienie konsumpcji oraz utrzymujgcg sie wysokg wrazliwo$c
cenowg konsumentéw. Wida¢ to doskonale w naszych rezultatach. Cho¢ w pierwszym
kwartale 2024 roku sprzedalismy iloSciowo o 6% wiecej produktow niz rok wczesniej, to
warto$¢ sprzedazy byta o ponad 3% nizsza. Wieksza liczba obstuzonych przesytek oznacza
Z kolei wyzsze koszty logistyki, co negatywnie wplywa na naszg rentowno$c¢ na poziomie
zysku z dziatalnosSci operacyjnej, pomimo utrzymania marzy brutto na sprzedazy na bardzo
wysokim poziomie — skomentowat Jedrzej Wittchen, prezes zarzadu spoétki.

— Konsekwentnie realizujemy strategie rozwoju i naszym celem pozostaje wzrost sprzedazy
w catym 2024 roku. Skupiamy sie na rozwoju w kanale e-commerce i ekspansji na rynkach
zagranicznych. W pierwszym kwartale uruchomiliémy wtfasny e-sklep w Austrii, a ostatnio
otworzylismy pierwszy salon stacjonarny w Niemczech. Niebawem zamierzamy otworzy¢
pierwsze showroom’y Wittchen w Wiedniu oraz kolejne salony w Bukareszcie. Jednoczes$nie
ktadziemy duzy nacisk na kontrole kosztow i dziatania zmierzajgce do poprawy efektywnosci
w catej organizacji. Tak jak juz informowaliSmy, zrewidowali§my rowniez nasze plany
dotyczgce infrastruktury logistycznej Grupy, wybierajgc najbardziej optymalne rozwigzanie
w obecnych warunkach, tji. rozbudowe powierzchni magazynowej i dalszg automatyzacje
naszego centrum w Palmirach koto Warszawy — dodat Jedrzej Wittchen.

Wsréd wdrazanych obecnie przez Grupe Wittchen dziatah prosprzedazowych oraz
poprawiajgcych efektywno$é sg m.in. usprawnienia w obszarze wspétpracy z platformami
marketplace (nowa strategia produktowo-cenowa) oraz zmiany w kampaniach
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marketingowych w kanale on-line, w kraju i zagranicg. Juz w drugim kwartale tego roku Grupa
dokonata zmian w obszarze logistyki, obnizajgc koszty dystrybucji przesytek gabarytowych do
salonéw w Polsce i do odbiorcow w innych krajach. Duzg wage firma przyktada réwniez do
kontroli kosztéw ogolnego zarzgdu — w pierwszym kwartale br. zmalaty one o 16% r/r
w przeliczeniu na 1 m2 powierzchni sprzedazy.

Biorgc pod uwage stabilng sytuacje finansowa, Wittchen kontynuuje polityke dzielenia sie
wypracowywanymi zyskami z akcjonariuszami. 22 maja br. Walne Zgromadzenie Spofki
zdecydowato o wyptacie dywidendy za 2023 rok w tgcznej kwocie 65,8 min zt, czyli 3,57 zt na
akcje, zgodnie z wczesniejszg rekomendacjg Zarzadu. Dzieh dywidendy zostat wyznaczony
na 30 lipca, a jej wyptata nastgpi 12 sierpnia br. Bedzie to najwyzsza dywidenda
w dotychczasowej historii Spétki. Dla poréwnania, w ubiegtym roku (za 2022 rok) Wittchen
wyptacit akcjonariuszom tgcznie 61,1 min zt, czyli po 3,33 zt na akcje.
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Grupa Wittchen zajmuje sie sprzedazg ekskluzywnej galanterii skorzanej, obuwia i odziezy
oraz luksusowych dodatkéw i akcesoriow podréznych. Budowana od ponad 30 lat marka
Wittchen jest jedng z najbardziej rozpoznawalnych marek premium w Polsce.

Grupa Wittchen prowadzi sprzedaz poprzez wiasne e-sklepy w 7 krajach (wliczajgc Polske),
46 platformy marketplace w 23 krajach oraz sie¢ ponad 100 salonéw stacjonarnych
funkcjonujgcych pod markami Wittchen i Wittchen Travel. Posiada wtasne centrum logistyczne
w podwarszawskich Palmirach.

Od 2015 roku spétka Wittchen S.A. jest notowana na Gietdzie Papieréw Wartosciowych
w Warszawie.
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Wybrane wyniki finansowe Grupy Wittchen

(min zh) 1Q 2024 1Q 2023 Zmiana r/r
Przychody ze sprzedazy 93,0 96,3 -3,5%
Zysk brutto na sprzedazy 59,3 60,7 -2,2%
Marza brutto na sprzedazy 63,8% 63,0% +0,8 p.p.
EBITDA @ 14,1 19,5 -27,7%
Zysk netto 4,9 10,1 -51,6%

() EBITDA — zysk z dziatalno$ci operacyjnej powiekszony o amortyzacje
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Kontakt dla mediéw:

NBS Communications

e-mail: wittchen@nbs.com.pl

Maciej Szczepaniak, tel. 514 985 845
Krzysztof Woch, tel. 516 173 691
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