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Grupa WITTCHEN z lekkim wzrostem sprzedazy w Ill kwartale br.

Wedlug wstepnych szacunkéw, w trzecim kwartale 2025 roku Grupa WITTCHEN
osiggneta przychody ze sprzedazy na poziomie 119,7 min zi, co oznacza wzrost o 4%
w porownaniu z tym samym okresem 2024 roku. Narastajaco, w ciaggu dziewieciu
miesiecy tego roku tgczna sprzedaz wyniosta 325,6 min zt (+1% r/r).

Sprzedaz do klientéw detalicznych w minionym kwartale siegneta 106,9 min zt i byta o 3%
wyzsza niz w analogicznym okresie poprzedniego roku. Przychody w segmencie B2B wyniosty
natomiast 12,8 min zt, czyli o 17% wiece;j r/r.

— Trzeci kwartat tego roku przyniost lekkie odbicie sprzedazy w Grupie WITTCHEN, dzieki
czemu narastajgco caty okres od stycznia do wrzes$nia rowniez zakonczyliSmy nieco wyzszymi
przychodami niz przed rokiem. Aktywnie dazymy do tego, aby podtrzymac, a nawet wzmocnic
te pozytywng tendencje w kolejnych okresach. W tym celu stale uatrakcyjniamy
i rozbudowujemy naszg oferte. Dzi$ jednak trudno jeszcze mowic o trwatej poprawie otoczenia
rynkowego. Z jednej strony, popyt konsumencki odbudowuje sie powoli, a klienci chetniej
realizujg mniejsze pojedyncze zamdwienia, a z drugiej — mierzymy sie z agresywng
konkurencjg niektérych graczy, co rodzi presje na ceny. W efekcie, wartos$¢ sprzedazy ro$nie
wcigz wolnief niz wolumeny sprzedanych produktow — komentuje Jedrzej Wittchen, prezes
WITTCHEN S.A.

Narastajgco, w ciggu dziewieciu miesiecy tego roku sprzedaz Grupy WITTCHEN do klientow
detalicznych wyniosta 291,8 min zt (+3% r/r), z kolei sprzedaz w segmencie B2B siegneta 33,9
min zt (-7% r/r). Laczne przychody za trzy kwartaty tego roku wyniosty 325,6 min zt (+1% r/r).

Sprzedaz realizowana przez Grupe WITTCHEN na platformach marketplace klasyfikowana
jest najczesciej jako sprzedaz detaliczna (w sytuacji, gdy produkty dostarczane sg do klientow
koncowych bezposrednio przez Spotke), a niekiedy jako sprzedaz B2B (w przypadku
zamowien hurtowych przez dang platforme).
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Szacunkowe przychody Grupy Wittchen za trzeci kwartat i dziewieé miesiecy 2025 roku

(min zh) 3Q 2025 3Q 2024 Zmianar/r 9M 2025 9M 2024 Zmiana r/r
Segment detaliczny* 106,9 104,3 3% 291,8 284.,6 3%
Segment B2B** 12,8 11,0 17% 33,9 36,5 1%
Przychody razem*** 119,7 115,3 4% 325,6 321,1 1%

*Segment detaliczny obejmuje sprzedaz salonéw detalicznych, sprzedaz internetowg oraz pozostatg
sprzedaz detaliczna.
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**Segment B2B obejmuje sprzedaz krajowg oraz sprzedaz eksportowg do firm i klientow
korporacyjnych.

*** Pozycja ,razem” oraz ,zmiana” przeliczona bez zaokraglen, stad ewentualne réznice.
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Grupa WITTCHEN zajmuje sie sprzedaza ekskluzywnej galanterii skérzanej, obuwia i odziezy
oraz luksusowych dodatkéw i akcesoriow podréznych. Budowana od ponad 30 lat marka
WITTCHEN jest jedng z najbardziej rozpoznawalnych marek premium w Polsce.

Wg stanu na koniec czerwca 2025 roku, Grupa WITTCHEN prowadzita sprzedaz poprzez
8 wiasnych e-sklepéw (wliczajgc Polske), 34 platformy marketplace w 23 krajach oraz sie¢
ponad 100 salonéw stacjonarnych funkcjonujgcych pod markami WITTCHEN i WITTCHEN
Travel. Posiada wtasne centrum logistyczne w podwarszawskich Palmirach.

Od 2015 roku spétka WITTCHEN S.A. jest notowana na Gietdzie Papieréw Wartosciowych
w Warszawie.
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Kontakt dla medidéw:

NBS Communications

e-mail: wittchen@nbs.com.pl

Maciej Szczepaniak, tel. 514 985 845
Krzysztof Woch, tel. 516 173 691
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