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Sprzedaz Grupy WITTCHEN w drugim kwartale wcigz pod presjg

Wedtug wstepnych szacunkoéw, przychody Grupy WITTCHEN w drugim kwartale 2026
roku wyniosty 104,4 min zt i byly o 7% nizsze niz w analogicznym okresie 2025 roku.

Narastajgco, w catym pierwszym potroczu, przychody Grupy WITTCHEN siegnety 190,3 min
zt, 0 8% mniej niz przed rokiem. Spadek ten wynikat gtdwnie z nizszej sprzedazy do klientéw
detalicznych, ktéra wyniosta 168,9 min zt (-9% r/r) przy stabilnej sprzedazy w segmencie B2B
na poziomie 21,4 min zt (+1% r/r).

— Sprzedaz walizek i akcesoriow podréznych wcigz odpowiada za najwiekszg cze$é
przychodéw Grupy WITTCHEN, mimo stopniowych zmian w strukturze naszej oferty
produktowej. Wyraznie nizsza warto$S¢ sprzedazy w tej kategorii w pierwszym potroczu
biezgcego roku to miedzy innymi pokfosie konfliktu na Bliskim Wschodzie, ktéry znaczgco
ograniczyt ruch turystyczny i popyt na walizki. Do tego dochodzi rosngca presja konkurencyjna
przy wcigz ostroznym popycie konsumenckim, co wpfywato na ceny sprzedazy — komentuje
Jedrzej Wittchen, prezes WITTCHEN S.A.

— Podejmujemy szereg dziatan ukierunkowanych na wzmocnienie sprzedazy i poprawe
rentownosci. Zwiastunem tych zmian jest wyhamowanie tempa spadkow w czerwcu. Liczymy,
ze pozytywne efekty podejmowanych dziatan, obejmujgcych m.in. rozwdj asortymentu
produktowego, bedg bardziej widoczne w drugim poétroczu, wraz z wprowadzeniem nowej
kolekcji jesien-zima 2026. Obejmie ona m.in. nowy asortyment odziezy i dodatkow, czyli
obecnie najdynamiczniej rosngcej kategorii produktowej Grupy — dodaje Jedrzej Wittchen.

Publikacja ostatecznych, petnych wynikéw finansowych Grupy WITTCHEN za pierwsze
potrocze 2026 roku planowana jest na 24 wrzesnia br.
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Szacunkowe przychody Grupy Wittchen za drugi kwartat i pierwsze pétrocze 2026 roku

(min zh) 2Q 2026 2Q 2025 Zmianarir 1H 2026 1H 2025 Zmianar/r
Segment detaliczny* 91,5 97,6 -6% 168,9 184,9 -9%
Segment B2B** 12,9 14,6 -12% 21,4 211 1%
Przychody razem 104,4 112,2 -7% 190,3 205,9 -8%

*Segment detaliczny obejmuje sprzedaz salondéw detalicznych, sprzedaz internetowg oraz pozostatg
sprzedaz detaliczna.

**Segment B2B obejmuje sprzedaz krajowg oraz sprzedaz eksportowg do firm i klientow
korporacyjnych.
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Grupa WITTCHEN zajmuje sie sprzedaza ekskluzywnej galanterii skérzanej, obuwia i odziezy
oraz luksusowych dodatkéw i akcesoriow podréznych. Budowana od ponad 30 lat marka
WITTCHEN jest jedng z najbardziej rozpoznawalnych marek premium w Polsce.

Na koniec marca 2026 roku Grupa WITTCHEN prowadzita sprzedaz poprzez 8 wtasnych e-
sklepéw (wliczajac Polske), 37 platform marketplace oraz sie¢ ponad 100 salonow
stacjonarnych funkcjonujgcych pod markami WITTCHEN i WITTCHEN Travel. Posiada wlasne
centrum logistyczne w podwarszawskich Palmirach.

Od 2015 roku spétka WITTCHEN S.A. jest notowana na Gietdzie Papieréw Wartosciowych
w Warszawie.

*k%k

Kontakt dla mediow:

NBS Communications

e-mail: wittchen@nbs.com.pl
Krzysztof Woch, tel. 516 173 691
Krzysztof Makal, tel. 502 255 415
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